
PROYECTO MARINA Y ASTILLERO
YATES Y SÚPER YATES

CARIBE- PANAMÁ



¿PORQUÉ PANAMÁ?



Panamá Canal: Panamá es un punto de paso 
crucial para yates que transitan entre el Atlántico y el 
Pacífico. Contar con una marina de alta calidad en 
Panamá ofrecería a los dueños de superyates un 
lugar conveniente para hacer mantenimiento, 
reparaciones, y otros servicios, justo antes o después 
de atravesar el canal.

Ausencia de Huracanes: Panamá no ha sido 
afectado por huracanes en más de 150 años, lo que lo 
convierte en un lugar seguro para estacionar yates, 
especialmente durante la temporada de huracanes 
que afecta el Caribe y otras regiones. 

UBICACIÓN ESTRATÉGICA



Proximidad a mercados clave: Además de su 
proximidad al Canal de Panamá, el país está bien 
conectado con otros importantes centros marítimos y 
turísticos en el Caribe, América del Sur y América del 
Norte.

Incentivos fiscales y económicos: Panamá 
ofrece incentivos fiscales y un entorno empresarial 
favorable para nuevas inversiones, lo que podría 
facilitar el desarrollo de una marina.

VENTAJAS Y LOGÍSTICA
ECONÓMICA



Panamá está en constante desarrollo 
en términos de infraestructura, lo que 
podría apoyar la construcción de una 
marina de clase mundial con todas las 
comodidades y servicios necesarios 
para atraer a los dueños de 
superyates.

DESARROLLO DE 
INFRAESTRUCTURA



Oportunidad de Mercado: Dada 
la alta demanda y la limitada oferta de 
slips y servicios en el Caribe, junto con 
las ventajas estratégicas de Panamá, 
desarrollar una marina en Panamá 
enfocada en yates, superyates y 
megayates podría ser una 
oportunidad muy prometedora.

Esta inversión no solo podría capturar 
una porción significativa del mercado 
actual de yates en el Caribe, sino 
también establecer a Panamá como 
un nuevo destino clave en la ruta de 
los superyates a nivel mundial.

OPORTUNIDAD



Según diversos informes de la industria, la demanda de 
superyates y megayates ha aumentado entre un 20% y un 
40% desde 2020 hasta 2023. Este crecimiento ha sido 
impulsado por un aumento en el número de individuos de 
ultra-alto patrimonio neto (UHNWIs) y un cambio hacia el 
turismo privado y exclusivo durante la pandemia .

Pedidos en 2021: En 2021, la industria de construcción de 
yates alcanzó su punto máximo con un número récord de 
pedidos, superando niveles anteriores. Los pedidos de 
nuevos yates aumentaron aproximadamente un 30% en 
comparación con los años anteriores a la pandemia .

Crecimiento en la Construcción:  Aumento de la 
Producción: La construcción de superyates y megayates ha 
seguido esta tendencia, con un aumento de más del 30% en 
la producción en astilleros globales entre 2020 y 2023. Esto 
ha sido especialmente evidente en Europa, donde la 
mayoría de los grandes astilleros están ubicados .

INCREMENTO DE LOS PEDIDOS

Con más de 6.000 yates en la flota 
actual [de más de 30 m de eslora], de 
los que aproximadamente 4.000 están 
en activo y han sido construidos en los 
últimos 25 años, propiedad de unas 
2.500 personas con patrimonios 
elevados, el potencial para atraer a una 
red más amplia de personas con 
patrimonios elevados es increíble", 
afirmó Martin Redmayne, presidente y 
redactor jefe de The Superyacht Group.



La disponibilidad de slips y servicios de 
refit para superyates: En el Caribe está bajo 
presión debido a la alta demanda. Una marina en 
Panamá podría atraer a estos yates que buscan un 
lugar seguro y bien equipado para estacionarse y 
recibir mantenimiento.

Crecimiento: La creciente población de 
superyates a nivel global sugiere una demanda 
continua de nuevas instalaciones. Según informes de 
la industria, se espera que el número de superyates 
siga aumentando, y las marinas actuales en el Caribe 
podrían no ser suficientes para satisfacer la demanda 
futura.

DEMANDA CRECIENTE Y 
OFERTA LIMITADA



OFERTA Y DEMANDA

Aunque hay varias marinas capaces de manejar 
superyates, la capacidad sigue siendo limitada en 
comparación con la creciente demanda. Esto es 
particularmente cierto para servicios de 
mantenimiento y refit, donde los tiempos de espera 
pueden ser largos durante los picos de demanda .

EVOLUCIÓN DEL SECTOR
Expansión y mejoras: Algunas marinas están en 
proceso de expandir sus instalaciones o mejorar sus 
servicios para adaptarse mejor a la demanda 
creciente, pero esto puede tardar en alcanzar el 
equilibrio necesario .

CAPACIDAD LIMITADA



Lürssen: Sede Principal: Alemania

Feadship: Sede Principal: Países Bajos

Benetti: Sede Principal: Italia

Oceanco:  Sede Principal: Países Bajos

Amels/Damen Yachting: Sede Principal: Países Bajos

ASTILLEROS EUROPEOS CON PRESENCIA
EN NORTEAMÉRICA Y CARIBE



ALTA BARRERA DE ENTRADAS

El costo inicial para establecer un astillero para 
superyates es extremadamente alto. Esto incluye 
no solo la infraestructura física necesaria para 
construir y mantener yates de gran tamaño, sino 
también la adquisición de tecnologías avanzadas 
y el cumplimiento de estrictas normativas 
internacionales. 

RETOS



IMPORTACIÓN TEMPORAL DE 
EXPERTOS

Contratación de Expertos Internacionales: 
Durante los primeros años de operación 
de la marina, se puede traer a expertos 
internacionales con amplia experiencia 
en la industria de superyates para que no 
solo operen, sino también capaciten a la 
mano de obra local. 

Costo Estimado: La contratación de un 
experto internacional en la industria de 
superyates puede costar entre $100,000 y 
$300,000 anuales, dependiendo de su 
especialización y experiencia. 

RETOS

Costo Estimado: El desarrollo de un 
centro de capacitación especializado 
puede costar entre $1 millón y $5 
millones dependiendo del tamaño y las 
instalaciones. 

Estrategia de Subsidios y Becas: Ofrecer 
subsidios y becas a estudiantes locales 
interesados en estas especializaciones 
puede incentivar la participación y 
aumentar el número de trabajadores 
calificados en el país.



Alianzas con Marinas y Astilleros Europeos: Se 
podrían establecer programas de intercambio 
donde trabajadores panameños sean enviados a 
marinas y astilleros en Europa para recibir formación 
práctica durante 6 a 12 meses. 

Costo Estimado: El costo de enviar a 50 trabajadores 
al extranjero podría oscilar entre $1 millón y $2 
millones anuales, considerando gastos de viaje, 
alojamiento y compensación durante el periodo de 
formación.

Beneficios y Sostenibilidad de la Estrategia
Estas iniciativas no solo mitigarán la falta de mano 
de obra calificada, sino que también ayudarán a 
establecer a Panamá como un centro regional 
competitivo en la industria de superyates.

PROGRAMAS DE INTERCAMBIO 
Y PASANTÍAS INTERNACIONALES



EL PROYECTO





EL PROYECTO
Ubicado a minutos del 
archipiélago de San Blas, la perla 
de la región, y a solo 140 kilómetros 
del corazón de la ciudad por la 
carretera actual, encontramos 
Kokuyé, una propuesta de placeres 
exquisitos en un terreno de 400 

hectáreas.

Un proyecto que ofrece playas de 
lujo, una marina, un hotel cinco 
estrellas, una pista de aterrizaje 
privada, pesca, buceo, kayak, 
senderos y una exuberancia 
natural que supera las 
expectativas de los más atrevidos.
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KOKUYÉ
Kokuyé cuenta con más de 1000 hectáreas con siete 
kilómetros de frente oceánico, un plan maestro 
diseñado en 273 hectáreas, lindando con la Bahía de 
Escribano y 700 hectáreas para el desarrollo futuro de un 
bosque con vistas al mar, bordeando la Bahía de 
Escribano, y un área para un posible campo de golf y 
espacio para la construcción de una pista de aterrizaje 

privada.

En su Plan Maestro, diseñado por OBMI, ATM y la firma 
George Moreno, encontraremos una Marina, Residencias 

de Playa y Hoteles.

El plan maestro preparado por OBMI, ATM y George 
Moreno está en conformidad con lo permitido por las 
leyes ambientales del país para su estudio y aprobación 

futuros.
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Hurricane tracks in the Wes
tern Hemisphere since 1851
Photo: National Office of Oceanic 
and Atmospheric Administration

Panamá

150  años sin huracanes 



OPCIÓN -A



-
OPCIÓN -B
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$20,250,000
BLOQUE A- 53.03 HA

BLOQUE B- 48.22 HA

LOTES MARINA
HECTÁREAS TOTALES



BLOCK  A

53.03 HA

ESCRIBANO BAY FRONT :

1150 m

$ 10,600,000

BLOCK  B

48.22 HA

ESCRIBANO BAY FRONT :

254 m 

$ 9,650,000 

-

–

BLOCK-B

BLOCK-A

LOTES DE MARINA



LOTES DE MARINA



-MARINA REAL ESTATE PHASE-1



Notes 
Cost of excavation (except dredging), retaining walls, and cost of land, 
have been allocated to real state not marina. These revenues are based 
on festivity  study made by ATM

Capital Investment Required (Marina and Real estate)  Phase -1 

MARINA FEASIBILITY PHASE-1



WEST KOKUYÉ Master Plan   
FRANJA DE LOTES EN VENTA - KOKUYÉ







Inmobi l ia i ra  P&P 



privaterealestate.com+507 6326-7676 privaterealestatesa+507 310-8858

https://www.instagram.com/privaterealestatesa/
https://privaterealestate.com/

